
Automobile Kamouraska
entreprlse de I'annee

«Chez Automobile Kamouraska, Ie
client est un ami. On n'est pas Ie plus
gros. On ne veut pas I'etre. On veut etre
fe plus attentif» se plait a dire M. Daniel
Beaulieu. Ce souci de donner plusau
client qu'il n'en re,oit a sans doute valu
a Automobile Kamouraska de se distin-
guer au gala de l'entreprise du Kamou-
raska qui se tenait dimanche demier, a
Saint-Pascal. En effet, M. Beaulieu a
gravi les marches du podium a deux
reprises. Son entreprise s'est vu attri-
buer Ie tvleritas Isidore et Robert Hudon
categorie commerce et services et Ie
prestigieux titre d'entreprise de I'annee
ou Meritas Charles-Eugene Bouchard.

Le reve de devenir proprietaire d'un
garage, Daniel Beaulieu Ie caressait
depuis long temps. Diril6me en debosse-
lage-peinture et en mecanigue automo-
bile, M. Beaulieu a fait son apprentissa-
ge dans l'automobile au Garage Wind-
sor de Riviere-du-Loup ou il a travaille
pendant dix-neuf ans. Du departement
de la preparation des voitures neuves et

. usagees il est passe a celui des ventes ou
il a fait sa marque en vendant plus de
400 vehicules a lui tout seui.

M. Daniel Beaulieu affirme qu'il a
etabli sa reputation en respectant Ie

proprete du garage et de son environne-
men!. 11essaie d'ameliorer constam-
ment la qualite des services offerts.

Outre Ies vehicules neufs de marque
Chrysler /Dodge/Jeep, «Automobile
Kamouraska offre Ie plus gros inventai-
re de voitures usagees de qua lite d" la
region situee entre Quebec et Gaspe ...
de preciser M. Beaulieu. Cette anncf',
c' est 280 vehicules neufs et 520 usage·'
gui ant ete vendus par Automobile
Kamouraska. "L'objectif pour I'an pro-
chain est de 1000» d'ajoul"r M. B"au·
lieu.

M. Beaulieu caresse encore dc nom~
breux projets. II prevoit entre autres U11

agrandissement dans I'ancien gar;lge tit'

M. Fernand Hudon pour develol'!,,,r
davantage Ie service de mecanigue et Ir'
service de vente de pieces automobiles.
Une salle d'attente avec un local pour
les enfants <style halte-garderie) est
aussi projetee pour aider Ie client ou I"
cliente a faire son choix en toute quidu-
de.

public et Ia parole donnee lors des
transactions effectuees.

Apres une annee au service de
Robert Nadeau de Sainte-Marie de
Beauce comme directeur des ventes et
du marketing: M. Beaulieu depose en
mai 1991 une offre d'achat au Garage
Automobile Kamouraska de Saint-Pas-
cal fonde par M. Femand Hudon qui I'a
opere en partenariat avec M. Paul Dia-
mant pendant plusieurs annees sous la
banniere AMC/Renault puis sous celIe
de Chrysler/Dodge/Jeep Eagle.

Le 13 mai 1992, M. Beaulieu devient
directeur general pour dix-sept jours en
attendant la signature du contrat
d'acquisition qu'il signe en partenariat
avec M. Bernard Laurendeau. Un an
plus tard, Daniel Beaulieu rachete les
parts de son associe et devient I'unique
proprietaire.

Automobile Kamouraska 1992 Inc.
ouvre ses portes de 8h Ie matin a minuit
du lundi au vendredi. 24 employes a
plein temps y sont au service de la
clientele. lis ont suivi des cours de for-
mation sur Ie client d'abord. M. Beau-
lieu y tient, ces cours serant affects cha-
que annee a ses employes. Pour ses
amis-clients, M. Beaulieu exige aussi la


